Preguntas de Psicología Social de convocatorias anteriores


TEMA 14: CAMBIO ACTITUDINAL COMO CONSECUENCIA DE LA ACCIÓN

¿Cuál de las siguientes teorías sostiene que es la necesidad de justificar el comportamiento y no la lógica y la racionalidad  lo que motiva la búsqueda de coherencia?

A) la teoría del equilibrio. B) la teoría de la congruencia. C) la teoría de la disonancia cognitiva.

(Pág. 173) JUNIO´00 1ªS RESPUESTA C
Respuesta correcta c). Como se afirma en la p. 173 lo que diferencia a la teoría de la disonancia de las otras dos es que no es la lógica y la racionalidad lo que motiva la búsqueda de coherencia sino la necesidad de justificar el comportamiento. Por lo tanto las respuestas b) y c) son falsas.  

El paradigma de la complacencia inducida demuestra que:

A) a menor recompensa mayor cambio de actitud. B) a mayor recompensa mayor cambio de actitud. C) el cambio de actitud depende de otros factores diferentes a la recompensa.

(Pág. 176) JUNIO´00 2ªS RESPUESTA A

Respuesta correcta a). Como se señala en la p. 176 el paradigma de la complacencia inducida demuestra que para reducir su disonancia los sujetos que reciben baja recompensa cambian más de actitud que los sujetos que reciben alta recompensa o los sujetos del grupo de control

Cuando una persona realiza una conducta que va en contra de una actitud que para él es muy importante, tenderá a: A) trivializar la actitud; B) trivializar la conducta; C) negar que haya realizado dicha conducta.
(Pág. 177) JUNIO´01 1ªS RESPUESTA B
¿En cuál de las siguientes condiciones se dará una alta disonancia post-decisional?

A) cuando exista alta superposición entre los efectos de ambas alternativas. B) cuando la alternativa rechazada sea atractiva. C) cuando la alternativa rechazada sea poco atractiva.

(Pág. 177) JUNIO´00 1ªS RESPUESTA B
Respuesta correcta b). Según se afirma en la p. 177 la magnitud de la disonancia será mayor cuando la decisión sea importante, la alternativa rechazada sea atractiva, y cuanto menos se superpongan los efectos de elegir una u otra alternativa. Por tanto las respuestas a) y c) son falsas. 

Según la teoría de la autopercepción de Bem el cambio de actitud que se produce en el paradigma de la complacencia inducida se debe a:

A) procesos motivacionales. B) procesos cognitivos C) la importancia del autoconcepto

(Pág. 178) JUNIO´00 1ªS RESPUESTA B

Respuesta correcta b). Como se señala en las páginas 178 y 179 en la teoría de la autopercepción se recurre a un proceso cognitivo, la atribución, para explicar el cambio de actitud. La importancia del autoconcepto es clave para otros enfoques pero no para la teoría de la autopercepción. Por estos motivos las respuestas a) y c) son falsas

El experimento de Zanna y Cooper en el que se proporcionaba a los participantes una explicación alternativa de la tensión sentida ante una conducta contraactitudinal (a través de los supuestos efectos de una pastilla), sirvió para mostrar:

A) el carácter motivacional de la disonancia. B) que si creían que la pastilla no tenía efectos cambiaban menos. C) que la tensión era falsa

(Pág. 179) SEPTIEMBRE´00 RESPUESTA A

La perspectiva de la disonancia que hace énfasis en el papel del autoconcepto sostiene que el cambio de actitud se debe: 

A) A un proceso atributivo. B) Un proceso inferencial respecto al propio comportamiento semejante al que se hace sobre el ajeno. C) A que el comportamiento es incoherente con la propia imagen

(Pág. 179) SEPTIEMBRE´00 RESPUESTA C

Según la teoría radical de la disonancia las dos vías para racionalizar un comportamiento contraactitudinal (cognitiva y conductual):

A) se dan simultáneamente. B) son alternativas. C) son complementarias
(Pág. 180) JUNIO´00 2ªS RESPUESTA B
Respuesta correcta b). Como se señala en la p. 182 la racionalización conductual es un proceso alternativo a la racionalización cognitiva. Si se consigue una forma de racionalización no es necesaria la otra.

La revisión a la teoría de la disonancia cuyo principal objetivo es identificar las condiciones que han de cumplirse para que se experimente la activación fisiológica que acompaña a la disonancia se denomina:

A) La teoría de la autopercepción. B) La teoría de autoconcepto.  C)  El “New Look” de la teoría de la disonancia.
(Pág. 180) JUNIO´00 2ªS RESPUESTA C

Respuesta correcta: (C). La teoría de la autopercepción propone que nos formamos nuestras actitudes a partir de la observación de nuestro comportamiento, y que utilizamos el mismo procedimiento para comprender el comportamiento de los demás. Se recurre entonces a un proceso cognitivo para explicar el cambio actitudinal. Conforme al modelo del autoconcepto, las predicciones del cambio de actitudes serán acertadas cuando el comportamiento que se lleve a cabo sea incoherente con la imagen que la persona tiene de sí misma. El objetivo principal del enfoque del “New Look” es identificar las condiciones que tenían que cumplirse para que se experimentase la activación fisiológica que acompaña a la disonancia.
Según la teoría radical de la disonancia, existen las siguientes maneras de racionalizar el comportamiento contraactitudinal.

A) racionalización cognitiva y racionalización afectiva; B) racionalización afectiva y conductual; C) racionalización cognitiva y racionalización conductual.
(

(Pág. 182) JUNIO´01 1ªS RESPUESTA C

De acuerdo con los presupuestos de la teoría de la disonancia, cabe esperar que los integrantes de una secta que predijera el fin del mundo el 31‑12‑99 y, que hubiesen tenido fuertes costes al prepararse para hacer frente a esos augurios: 

A) Seguirían siendo igual de proselitistas a partir del 31 de Diciembre del 1999. B) Serían menos proselitistas después del 1 de Enero. C) Serían más proselitistas a partir 1 de Enero

SEPTIEMBRE´00 RESPUESTA C
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