                                                     TEMA 18





                              ACTITUDES.








1.- La investigación sobre el efecto de “mera exposición” indica que éste implica:





A.- El reconocimiento del objeto 





B.- El procesamiento consciente de la información relativa al objeto.





c.- el cambio de la reacción afectiva.








2.- Las actitudes más accesibles respecto a las menos accesibles son:





A.- Más funcionales.





B.- Buenas guías para la acción.





C.- Ambas son ciertas.








3.- Si se quiere cambiar la actitud hacia un objeto, mantenida por una persona baja en autoobservación se debe :





A.- Asociar el objeto con personajes atractivos.





b.- Manipular la información relativa a la proporción de gente que está a favor o en contra del objeto.





C.- A y B son falsas.








4.- La utilización de las actitudes como heurístico favorece.





A.- La reflexión deliberada sobre el objeto de actitud.





B.- Una percepción sesgada.





C.- A y B son falsas.








5.- En el modelo del procesamiento automático de la actitud:





A.- Esta actúa como señal para interpretar la situación.





B.- Es importante la accesibilidad de la actitud.





C.- A y B son correctas.








6.- La estructura actitudinal unipolar se relaciona con:





A.- La presencia en el ambiente de argumentos a favor y en contra del tema.





B.- Mayor conocimiento del objeto conforme es más favorable la actitud.





C.- Negativamente con el aprendizaje selectivo.








7.- La teoría que presta atención a las consecuencias de la conducta para determinar la actitud hacia esa conducta es:





A.- La teoría de la acción Razonada.





B.- La teoría del procesamiento heurístico.





C.- Ambas son falsas.








8.- Para que la actitud cumpla su función de evaluación de objetos:





A.- Es mejor que sea accesible.





B.- Interfiere si es accesible.





C.- La accesibilidad no es importante.








9.- La función de ajuste social de las actitudes se da sobre todo en los individuos.





A.- Bajos es autoobservación.





B.- altos en autoobservación.





C.- A y B son falsas.





10.- La diferenciación del componente cognitivo de las actitudes alude a:





A.- La consistencia evaluativa de las creencias.





b.- el número de creencias utilizadas.





C.- ambas son falsas.


11.- Si a una persona se le pide que enumere todos los pensamientos acerca de un objeto social y se considera la proporción de pensamientos positivos y negativos se estará midiendo:





A.- Diferenciación de la actitud.





B.- Integración.





C.- ambas cuestiones.








12.- La estructura de actitud unipolar supone:





A.-  Que cuanto más positiva más conocimiento del objeto.





B.- Que se da un aprendizaje selectivo.





C.- A y B son ciertas.








13.- La accesibilidad crónica de una actitud hacia un objeto con respecto a la latencia de respuesta.





A.- La aumenta.





B.- La reduce.





C.- No tiene efecto sobre ella.








14.- Entre las líneas de investigación dirigidas a mostrar el que las actitudes se basan fundamentalmente en el afecto están.





A.- La del efecto de mera exposición.





B.- La del condicionamiento clásico.





C.- A y B son verdaderas.








15.- La característica de integración del componente cognitivo de la actitud alude a :





A.- Proporción de creencias favorables y desfavorables sobre un objeto.





B.- Número de creencias.





C.- El grado en que se parece a otros objetos.





16.- La característica de diferenciación del componente cognitivo de la actitud hacia un objeto alude a:





A.- Proporción de creencias favorables y desfavorables.





B.- Número de creencias.





C.- el grado en que difiere respecto a otros objetos.








17.- El hecho recordar tanto los puntos a favor como los en contra de la propia posición sobre un objeto tiene que ver con el concepto de actitud como:





A.- Actitud como tema.





B.- actitud como esquema unipolar.





C.- A y b son falsas.








18.- Los estudios sobre sujetos altos y bajos en autoobservación en el campo actitudinal han puesto de relieve la función de las actitudes en cuanto a:





A.- Ajuste social.





B.- Expresión de valores.





C.- Ambos tipos de funciones.





19.- Si se quiere cambiar la actitud hacia un objeto de una persona alta en autoobservación:





A.- Es importante conocer con que valores asocia el objeto de actitud.





B.- Manipular la información relativa a la proporción de gente que está a favor o en contra del objeto.





C.- A y B son falsas.








20.- El efecto de mera exposición:





A.- Supone el reconocimiento previo del objeto.





B.- Es un ejemplo de actitud basada en el afecto.





C.- Da importancia a las creencias sobre el objeto.








21.- El efecto de la “mera presencia” demuestra que pueden adquirirse reacciones afectivas por la experiencia con un estímulo:





A.- Si la persona reconoce el estímulo.





B.- Si la persona ya tenía una actitud previa.





C.- Sin necesidad de que la persona haga un reconocimiento consciente.











22.- Para convencer a una persona baja en autoobservación será más eficaz un anuncio publicitario basado en:





A.- La popularidad de las personas que lo consumen.





B.- La calidad del producto.





C.- el atractivo del protagonista del anuncio.








23.- La información que tenemos sobre un objeto de actitud, se incluye en su componente:





A.- Conativo-Conductual.





B.- Afectivo.





C.- Cognitivo.








24.- En cuanto a la actitud como esquema bipolar:





A.- A más acuerdo con un ítem mejor recuerdo.





B.- Facilita la memorización de la información relacionada con el objeto de actitud.





C.- A y B son ciertas.








25.- Si se quiere cambiar la actitud hacia un objeto, mantenida por una persona baja en autoobservación:





A.- Es importante conocer con que valores asocia el objeto de actitud .


B.- Manipular la información relativa a la proporción de gente que está a favor o en contra del objeto.





C.- a y B son falsas.








26.- En el modelo del procesamiento automático de la actitud:





A.- Esta actúa como señal para interpretar la situación.





B.- Es importante la accesibilidad de la actitud.





C.- A y B son correctas.








27.- La compatibilidad entre actitud y conducta tiene que ver con:





A.- El componente evaluativo de cada una.





B.- El grado de generalidad con que se mide cada una.





C.- Las funciones que cumple cada una.








28.- Según el principio de la compatibilidad, para predecir el cumplimiento de un tratamiento medico será más útil mediir la actitud hacia:





A.- Los medicamentos.





B.- La medicina.





C.- Seguir ese tratamiento.








29.- Según el principio de compatibilidad, si medimos una actitud hacia el control de natalidad en general cabe esperar una relación más alta con:





A.- La conducta específica de tomar un anticonceptivo.





B.- Un indice compuesto de varias conductas a favor del control de natalidad.





C.- En ambos casos por igual.








30.- En el modelo de la Acción Planificada, el control percibido:





A.- Tiene que ver con la opinión de las personas del entorno del sujeto.





B.- Las sanciones que espera de esas personas.





C.- A y B son falsas.
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