                                                                  TEMA 22.


                                                            


                                                 ENFOQUES ATRIBUTIVOS.








1.- La atribución “debo tener actitudes pacifistas puesto que fui libremente a una manifestación pacifista”, estaría de acuerdo con la teoría de:





A.- Manejo de impresión.





B.- La disonancia cognitiva.





C.- La autopercepción.











2.- En el experimento de Zanna y Cooper que aclara la controversia acerca de la complacencia inducida y en la que según la condición experimental los sujetos podían o no atribuir la tensión a una píldora, se apoyó la teoría de la disonancia porque los sujetos:





A.- Cambiaban más si atribuían la tensión al efecto de la píldora.





B.- Cambiaban más si no podían atribuir la tensión a la píldora.





C.- Cambiaban por igual en ambas condiciones.











3.- Los procesos autoperceptivos estimulados por la revisión de la conducta previa producen actitudes:





A.- Mejor definidas.





B.- Con más potencia predictiva.





C.- a y b son ciertas.











4.- La teoría del “manejo de la impresión” explica el cambio de actitud inducido por la conducta contraactitudinal, por:





A.- La aprehensión ante la evaluación.





B.- Reducción de la tensión producida por la inconsistencia actitud-conducta.





C.- Inferencia de su propia conducta.


5.- El hacer una petición grande para hacer luego una menor se conoce como:





A.- Técnica del pie en la puerta.





B.- Técnica del portazo en la cara.





C.- Técnica del compromiso encubierto.








6.- La investigación sobre complacencia inducida muestra:





A.- La influencia de las actitudes sobre la conducta.





B.- La influencia de la conducta sobre la actitud.





C.- Que al aumentar el refuerzo siempre se da más cambio de actitud.











7.- Según la teoría de la autopercepción el cambio de actitud en los experimentos de complacencia inducida, tras la conducta contraactitudinal es debido a:





A.- La reducción de la tensión.





B.- Un proceso atributivo.





C.- A y B son ciertas.








8.- Según la teoría del manejo de impresión, la tensión que se experimenta en los experimentos de complacencia inducida:





A.- Es fruto de la inconsistencia Ideas/Actitud manifiesta.





B.- Obedece a la aprehensión de evaluación.





C.- Es resultado de una atribución.











9.- La Teoría del Manejo de la Impresión sobre el cambio en los experimentos de complacencia inducida:





A.- Se basa en la aprehensión de evaluación.





B.- Se basa en el sentimiento de querer presentarse como consistente.





C.- A y B son ciertas.


10.- Desde la Teoría de la autopercepción el individuo infiere su actitud interna:





A.- A partir del comportamiento anterior.





B.- Si no hay justificación externa.





C.- Teniendo en cuenta ambos.








11.- Según la “Teoría del Manejo de Impresión” las personas desean trasmitir una imagen pública positiva para:





A.- Disponer coherentemente sus pensamientos y su conducta.





B.- Explicar sus acciones a través de la actitud.





C.- Obtener las mejores recompensas sociales.








12.- En la controversia sobre la obediencia inducida, la teoría de la autopercepción explicaría el cambio de actitudes cuando la conducta realizada es:





A.- Aceptable para el sujeto.





B.- Contraactitudinal.





C.- En ambos casos.








13.- La técnica de inducción de conducta que consiste en hacer una gran petición para después solicitar una mucho menor, es la de:





A.- Pie en la puerta.





B.- Portazo en la cara.





C.- compromiso encubierto.











14.- Según la teoría del Manejo de Impresión, en la complacencia inducida los sujetos cambian de actitud:





A.- Para reducir la tensión.





B.- Por atribución de su propia conducta anterior.





C.- Para aparentar honestidad.


15.- La “Teoría de la autopercepción de la conducta” explica el cambio de actitud inducido por la conducta contraactitudinal, por la:





A.- Aprehensión ante la evaluación.





B.- Reducción de la tensión producida por la inconsistencia actitud-conducta.





C.- Inferencia de su propia conducta.











16.- En la controversia sobre la obediencia inducida, el apoyo a la teoría de la disonancia o a la autopercepción depende de:





A.- El tipo de conducta (pro o contraactitudinal��)





B.- Que la conducta sea pública o privada.





C.- A y B son falsas.











17.- Según la teoría del Manejo de Impresión, en la complacencia inducida los sujetos cambian de actitud:





A.- Para reducir la tensión.





B.- Por atribución de su propia conducta anterior.





C.- Para aparentar honestidad.











18.- La técnica de inducción de conducta que consiste en hacer una gran petición para después solicitar una mucho menor, es la de:





A.- Portazo en la cara.





B.- Compromiso encubierto.





C.- Pie en la puerta.
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