TEMA 4





Percepción de personas








1.- En la percepción de personas tiene más impacto la información:





A) Redundante.





B) Negativa.





C) Positiva.








2.- El conformarse a las expectativas del perceptor es:





A) Autopromoción.





B) Congraciamiento.





C) Autoensalzamiento.











3.- Si pensamos que las personas habladoras suelen ser además simpáticas y poco trabajadoras, esto constituye:





A) Una impresión.





B) Una teoría implícita de personalidad.





C) El efecto de desleido.














4.- El que a las personas físicamente atractivas se les atribuyen cualidades positivas:





A) Se relaciona con la creencia en un mundo justo.





B) Se debe a la mera exposición.





C) No se relaciona con el efecto de halo.











5.- Según la hipótesis de la aprehensión de la evaluación de la facilitación social:





A) Lo que importa es la evaluación y no el impulso.





B) Dependía sobre todo del perceptor.





C) Tenía impacto en la impresión global pero no en los rasgos respuesta.











6.- La influencia del atractivo físico en la atracción en general tiene que ver con:





A) El efecto de “halo”.





B) Las teorías implícitas.





C) A y B son ciertas.








7.- Si alguien afirma que en su experiencia ha comprobado que las personas honestas son además constantes y espontáneas está exponiendo:





A) Una impresión aditiva.





B) Una impresión promedio.





C) Una teoría implícita.











8.- Un modelo de tendencia relacional en la percepción de personas es:





A) El modelo suma.





B) El modelo promedio.





C) A y B son falsas.








9.- En la percepción de personas se ha comprobado que la información negativa:





A) Tiene menos impacto que la positiva.





B) Se desconfirma más fácilmente.





C) Se confirma fácilmente.


10.- Entre los puntos en común entre la percepción de objetos y de personas cabe citar:





A) El mismo grado de complejidad.





B) La búsqueda de elementos invariantes.





C) Las inferencias basadas en el yo.











11.- El modelo de la media ponderada de percepción de personas:





A) No tiene en cuenta la experiencia pasada del perceptor.





B) Se basa exclusivamente en los elementos informativos.





C) Propone que el peso de la impresión inicial depende del número de elementos informativos.








12.- Puede afirmarse que las asociaciones entre rasgos de personalidad se establecen:





A) Sin ningún patrón.





B) Sobre la base de la dimensión descriptiva.





C) A y B son falsas.











13.- En las situaciones de acción frente a las de diagnóstico la impresión:





A) Es más compleja.





B) Se basa en categorías.





C) A y B son ciertas.











14.- La información negativa respecto a las personas:





A) Tiene más valor informativo que la positiva.





B) Es más difícil de desconfirmar.





C) A y B son ciertas.











15.- Entre las explicaciones del efecto de primacía, la hipótesis de la desestimación se basa:





A) En la pérdida progresiva de la atención.





B) En ignorar la información inconsistente con la primera.





C) En el cansancio ante la sobrecarga informativa.











16.- La defensa perceptiva tiene que ver con:





A) La reducción del umbral de reconocimiento de los estímulos amenazantes.





B) El incremento del umbral de reconocimiento de los estímulos amenazantes.





C) El incremento del umbral de reconocimiento de los no amenazantes.











17.- El efecto de “mera exposición” explicaría porque nos gusta la gente:





A) Parecida a nosotros.





B) Que está cercana.





C) Nos refuerza.











18.- Según los modelos de combinación lineal, en la percepción de personas los elementos informativos:





A) Varían según el contexto.





B) Se combinan entre sí, por ejemplo promediándose.





C) Cambian de significado al combinarse.








19.- El efecto de primacía:





A) Consiste en que tiene prioridad en la impresión la información más nueva.





B) Consiste en que pesa más la información primordial.





C) Puede deberse a cambios en la atención.








20.- Entre los modelos de tendencia relacional de la formación de impresiones cabe citar:





A) La combinación de elementos informativos en una gestalt significativa.





B) Modelo promedio.





C) Ambos.











21.- El hecho de que tengamos una idea previa de qué características de las personas suelen aparecer unidas es lo que se denomina:





A) Teoría implícita de la personalidad.





B) Autoesquema.





C) Preactivación.














22.- Entre las condiciones que favorecen el efecto de primacía, según la hipótesis de la desestimación está:





A) El que los elementos informativos posteriores sean inconsistentes con los primeros.





B) El que sean consistentes.





C) El que el sujeto preste menor atención a los últimos.




















23.- El elemento que según los modelos de tendencia relacional, sirve de guía para la organización de la información en un todo coherente, es un:





A) Rasgo central.





B) Rasgo estímulo.





C) Efecto halo.














24.- Para los modelos de combinación lineal sobre formación de impresiones, los elementos informativos:





A) Cambian de significado.





B) Se suman, promedian o multiplican.





C) Ambas son ciertas.











25.- Un fenómeno que explica conductas tales como que no veamos con facilidad los fallos de nuestros hijos, es:





A) La perspicacia perceptiva.





B) La defensa perceptiva.





C) La acentuación perceptiva.














26.- Según Asch un rasgo es central o periférico en la formación de impresiones en función de:





A) El perceptor.





B) El contexto de los demás rasgos estímulo.





C) La persona percibida.

















27.- Una forma en las que influye la familiaridad de la persona estímulo en la percepción de personas es:





A) La mera exposición.





B) El efecto halo.





C) El manejo de la impresión.

















28.- A la hora de percibir a otras personas nuestra impresión será más compleja:





A) Si se trata de una situación de acción.








B) Si se trata de una situación de diagnóstico.





C) Las dos por igual.








29.- El modelo integrador de Fiske y Neuberg sobre percepción de personas:





A) Se inicia por la integración pieza a pieza de la información.





B) Se inicia por la categorización.





C) Indistintamente.











30.- Entre las estrategias del manejo de impresión cabe citar:





A) La defensa perceptiva.





B) El efecto de halo.





C) La intimidación.











31.- Los modelos de combinación lineal:





A) Se corresponden con una visión gestáltica de la formación de impresiones.





B) Se centran en el cambio de significado de los rasgos en el contexto de otros.





C) Suponen que el valor de cada rasgo es independiente de los demás.











32.- El denominado efecto de mera exposición supone el aumento de atracción hacia un estímulo en función de la familiaridad:





A) Cuando el estímulo inicialmente es positivo.





B) Cuando el estímulo inicialmente es neutro.





C) En ambos casos.





33.- Puede afirmarse que las asociaciones entre rasgos de personalidad se establecen:





A) Sobre la base de la dimensión evaluativa.





B) Sobre la base de la dimensión descriptiva.





C) Sobre la base de ambos tipos de dimensiones.











34.- En las situaciones de acción frente a las de diagnóstico la impresión.





A) Es más compleja.





B) Se basa en categorías.





C) A y B son ciertas.











35.- Entre las explicaciones del efecto de primacía, la hipótesis de la desestimación se basa:





A) En la pérdida progresiva de la atención.





B) En ignorar la información inconsistente con la primera.





C) En el cansancio ante la sobrecarga informativa.











36.- La información negativa respecto a las personas:





A) Tiene menor valor informativo que la positiva.





B) Es más fácil de desconfirmar.





C) Tiene más impacto sobre las impresiones.








37.- En la percepción de personas se ha comprobado que la información negativa:





A) Tiene más impacto que la positiva.





B) Se desconfirma más fácilmente.





C) Se confirma difícilmente.








38.- Al comparar a percepción de objetos y de personas cabe citar:





A) La menor complejidad de la primera.





B) Que ambas buscan los elementos variables.





C) La falta de estructuración de la segunda.











39.- El modelo de la media ponderada de percepción de personas:





A) No tiene en cuenta la experiencia pasada del perceptor.





B) Se basa exclusivamente en los elementos informativos.





C) Propone que el peso de la impresión inicial depende del número de elementos informativos.











40.- Puede afirmarse que las asociaciones entre rasgos de personalidad se establecen:





A) Sin ningún patrón.





B) Sobre la base de la dimensión descriptiva.





C) A y B son falsas.











41.- En las situaciones de acción frente a las de diagnóstico la impresión:





A) Es más compleja.





B) Se basa en categorías.





C) A y B son ciertas.





42.- La información negativa respecto a las personas:





A) Tiene más valor informativo que la positiva.





B) Es más difícil de desconfirmar.





C) A y B son ciertas.





43.- Entre las explicaciones del efecto de primacía, la hipótesis de la desestimación se basa:





A) En la pérdida progresiva de la atención.





B) En ignorar la información inconsistente con la primera.





C) En el cansancio ante la sobrecarga informativa.


44.- Cuando una persona que habla con el miembro de un grupo, sobre el que tiene una expectativa o estereotipo, hace que su interlocutor acabe confirmando ese estereotipo estamos:





A.- Una teoría implícita.


B.- Profecía autocumplida.


C.- La activación de un prejuicio.





                                                                         HOJA - �página  \* MERGEFORMAT�1� -











